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UM BOM
NEGÓCIO É

AQUELE QUE 
FIXA BEM

COM SEUS 
INVESTIMENTOS.

CONHEÇA
A TUULS.

Aqui tuudo se encaixa.
A marca Tuuls foi criada de uma aliança estratégica para ser o primeiro 
sistema de franquia de parafusos, máquinas e ferramentas do Brasil. 
A Tuuls inovou e trouxe para o mercado um novo conceito de loja.
O nosso modelo de negócio atende a vários segmentos e se adapta à 
necessidade de cada unidade, ou seja, além do “mix básico”, haverá um  
portfólio de produtos criado de acordo com a demanda dos clientes da 
unidade franqueada a fim de personalizar o atendimento, potencializar 
as vendas e obter melhores resultados.

Além do conceito diferenciado de loja e da adaptabilidade do 
mix de produtos a Tuuls conta com um escritório internacional 
dedicado às operações de criação, embalagem e desenvolvimento 
de novos produtos da marca própria, potencializando o poder de 
competitividade de nossos franqueados. 
A seguir você vai conhecer mais sobre a Tuuls, o mercado de 
franquias e as vantagens exclusivas de um franqueado.



PROPÓSITO
Missão

Criar vínculos fortes e duradouros com os nossos fran-
queados, fornecedores e clientes, e fornecer a eles as 
melhores soluções, processos e produtos no mercado de 
ferramentas e parafusos.

Visão

Ser a maior rede de Lojas do Brasil no mercado de Ferra-
mentas, Parafusos e Peças Agrícolas.

Ser a maior e mais lembrada rede de lojas de parafusos, máquinas 
e ferramentas do Brasil nos próximos 5 anos. Ser uma marca 
referência no segmento e nas regiões de atuação, atrelando 
qualidade e experiência com um impacto significativo para nossos 
clientes.

Valores

	 Ambição e senso de urgência no atendimento ao cliente.
	 Eficiência no controle de custos.
	 Foco nos resultados e metas estabelecidos.
	 Bom senso.
	 Produtividade nos processos.
	 Responsabilidade, lealdade e comprometimento.



CONHEÇA A 
FRANQUIA 
TUULS
A Tuuls criou uma curva de valor estruturada para que nossos 
franqueados tenham a possibilidade de ganho financeiro e de 
inovação no segmento em que atuamos, com boas recompen-
sas profissionais a eles e suas equipes, elevando o nível de ges-
tão de sua loja e criando vantagens competitivas em relação a 
outros concorrentes. Para isso, a Tuuls dispõe de infraestrutura 
internacional com escritório em Xangai (China), 2 lojas próprias 
e 3 Centros de Distribuição no Brasil.



UM NOVO MODELO DE 
NEGÓCIO QUE VIROU 
TENDÊNCIA: FRANQUIAS 
ESPECIALIZADAS EM UM 
SEGMENTO.

É crescente o número de franquias especializadas em 
segmentos, tanto que algumas já viraram referências de 
negócio bem-sucedido.   
Cada vez mais empresas estão aderindo ao sistema de franquia 
de segmento para fortalecer e expandir as suas marcas. 
Assim como a Tuuls, que, em seu segmento, é a primeira 
franquia do Brasil de Parafusos, Máquinas e Ferramentas, 
agregando um diferencial competitivo e vantagens exclusivas 
aos franqueados.

Com uma franquia Tuuls
é possível ter:

	 Otimização das compras e melhor gerenciamento do estoque.
	 Conhecimento mais aprofundado do negócio.
	 Equipe especializada no produto ou serviço oferecido.
	 Maior foco no mercado e suas tendências.



CENTRAL
DE COMPRAS
TUULS
Os franqueados da Tuuls contam com uma central de 
compras desenvolvida pela equipe de TI da empresa. 
Trata-se de uma ferramenta totalmente customizada 
para facilitar e agilizar os processos de compra e re-
posição de produtos em uma loja franqueada.

Fácil e rápida reposição.
Baixo índice de ruptura de estoque.
Agilidade e organização na seleção de produtos.
Ganho na capacidade de negociação de compra.
Inteligência tributária.
Inteligência logística.

Algumas  vantagens da central de 
compras Tuuls:



FRANQUIA:
UM MERCADO
QUE ENCAIXA
PERFEITAMENTE
COM O SUCESSO.
De acordo com a ABF (Associação Brasileira de Franchising), a 
previsão de crescimento do mercado de franquias para 2021 é 
de 8% em comparação com o ano anterior.
Fonte: https://www.suafranquia.com/noticias/mercado/2021/07/setor-de-franquias-preve-crescimento-em-2021/



CASA E
CONSTRUÇÃO
FIXANDO BONS 
RESULTADOS 
NESSE SETOR.
A Tuuls é uma franquia do segmento de casa e construção.
Confira abaixo os números desse setor em 2020:

R$ 12.429
BILHÕES

FATURAMENTO DO SEGMENTO 
NO FRANCHISING BRASILEIRO
Fonte: https://www.abf.com.br/wp-content/uploads/2021/03/Desempenho-Franchising-2020-e-50-Maiores-Franquias.pdf



SETORES QUE 
SE ENCAIXAM 
PERFEITAMENTE
NESSE NEGÓCIO. 
Uma franquia Tuuls pode atender a diversos 
segmentos de acordo com a praça de atuação 
em que a franquia estará presente.

Fonte: https://www.cimentoitambe.com.br/massa-cinzenta/varejo-de-materiais-de-construcao-tende-a-crescer-16-em-2021/

Mesmo diante da crise econômica enfrentada por 
vários setores, o mercado de material de construção 
civil permanece firme, segundo a Associação Nacio-
nal dos Comerciantes de Material de Construção.

PREVISÃO DE CRESCIMENTO DE 
16% PARA 2021 EM COMPARAÇÃO 
COM O ANO ANTERIOR.

CONSTRUÇÃO

O agronegócio é o setor que mais cresce no Brasil, 
e 2021 foi um ano ainda melhor para esse segmento 
em comparação com 2020. Confira:

O PIB do setor foi 26,6%
O volume de vendas de máquinas agrícolas
aumentou 5,1%.

AGRONEGÓCIO



UMA LINHA 
DE PRODUTOS 
COMPLETA QUE 
SE ENCAIXA 
COM AS 
NECESSIDADES 
DE QUALQUER 
CLIENTE.

Amplo mix de parafusos, porcas e arruelas para diversas aplicações.

Uma variedade de itens que atendem às necessidades desse segmento, como:
chumbadores, parafusos autobrocantes, rebites, barras, entre outros.

Linha de ferramentas manuais, abrasivos, medição, corte, maletas e vários outros itens.

O mix de produtos da linha Tuuls Utilidades foi desenvolvido com soluções que melho-
ram e facilitam o dia a dia das pessoas e dão mais satisfação aos nossos clientes.

Soluções em parafusos, porcas, molas, arruelas, eixos, buchas e peças em 
geral para a manutenção e a reforma de tratores, implementos, colheitadeiras, 
plantadeiras e pulverizadores.

FIXAÇÃO EM GERAL

CONSTRUÇÃO CIVIL

FERRAMENTAS

UTILIDADES

AGRÍCOLA



TUULS
FERRAMENTAS



TUULS
FIXADORES



TUULS
CONSTRUÇÃO
CIVIL



TUULS
UTILIDADES



Cidades onde o agronegócio se faz bastante pre-
sente poderão contar com o +TuulsAgro, um amplo 
mix de peças agrícolas para atender a

+TUULSAGRO

UM DOS SETORES 
QUE MAIS CRESCE 
NO BRASIL.

A MARCA
QUE COMBINA 
TAMBÉM COM
O AGRO.



MAIS UM
BENEFÍCIO
DE SER
FRANQUEADO.

	 Aluguel de máquinas e ferramentas leves para 		
	 trabalhos pontuais e específicos.
	 Pequenos reparos e manutenções para clientes.

ESPAÇO
MYTUULS



da primeira e única franquia do Brasil de Parafusos, 
Máquinas e Ferramentas.

CONHEÇA OS
DIFERENCIAIS
DE SER UM
FRANQUEADO 

Mix de produtos diferenciados para variados tamanhos de lojas.

Produtos variados para o cliente encontrar tudo em um único lugar.

Produtos exclusivos desenvolvidos pela marca no exterior.

Fácil e rápido reabastecimento de produtos (compra integrada na rede).

Foco de expansão regional.

Gestão de estoque focada nas vendas.

Desenvolvimento de produtos e parcerias que possam criar diferenciais compe-
titivos.

Negociação em grande escala, garantindo preços atrativos e competitivos.

Campanhas anuais de marketing para a divulgação da marca.

Equipe com mais de 38 anos de experiência nesse mercado.

Competitividade para atendimento a clientes corporativos.

Peça s especiais sob encomenda.

Concorrer a premiações promocionais Tuuls.

Vendas em grandes quantidades para clientes corporativos direto do estoque da 
franqueadora.

Poder de compra focado em grandes marcas nacionais e internacionais.

Ferramentas de vendas desenvolvidas para promover vantagens competitivas 
no mercado.

Conceito de loja diferenciado do segmento.

Marca registrada.



MARCA REGISTRADA É UMA 
PROTEÇÃO PARA A EMPRESA 
DETENTORA E SEUS 
FRANQUEADOS. 

MARCA REGISTRADA TUULS®
A CREDIBILIDADE QUE SEU 
NEGÓCIO PRECISA

A marca  TUULS  é um dos ativos mais  importantes  
do sistema, e bem gerida,  ela pode proporcionar  
lucros  diretos  e também  indiretos, diferencial  
competitivo  e oportunidades   de   negócios.  



MANUAIS DE 
OPERAÇÃO DE 
LOJA TUULS
Os manuais Tuuls são compostos por informações confidenciais 
fornecidas exclusivamente aos franqueados e abordam práticas 
e procedimentos sobre operações, sistemas e gestão.

.1
.2
.3
.4
.5
.6

MANUAL DE
PONTO COMERCIAL

MANUAL DE
IMPLANTAÇÃO

MANUAL DE
GESTÃO DE PESSOAS

MANUAL DE
GESTÃO FINANCEIRA

MANUAL DE
OPERAÇÕES
MANUAL DE
MARKETING

A Tuuls conta com 7 manuais, todos 
eles desenvolvidos pela própria empre-
sa, transferindo o know-how de quase 4 
décadas no segmento.

MANUAL DE
CULTURA DE
VENDAS 
TUULS



A Tuuls é uma empresa que está incubada em um hub tec-
nológico em parceria com as melhores práticas e novas 
ferramentas de inovação de atendimento online para para 
trazer o melhor dos dois mundos: a união do físico com o 
digital.

TUULS É 
FISITAL
Uma loja física com ferramentas de vendas digital.
A revolução do varejo de ferramentas e parafusos.

COMPRE ONLINE
E RETIRE NA LOJA 
MAIS PRÓXIMA.



PONTOS DE 
VENDA EM 
LOCALIZAÇÕES 
ALTAMENTE 
ESTRATÉGICAS. RANKING DE

POTENCIALIDADE TUULS
Antes da instalação de cada nova loja, a Tuuls realiza 
um detalhado estudo de mercado com o objetivo de 
garantir o melhor desempenho possível, seja em re-
lação a questões logísticas, a fluxo de clientes ou ao 
poder aquisitivo da população da região.

O Ranking de Potencialidade é um modelo ma-
temático empregado quando o objetivo é utilizar 
um parâmetro para a qualificação do mercado 
urbano, sintetizando variedade de informações 
populacionais, comerciais, urbanísticas, econô-
micas e infraestruturais.

O cáculo deste índice geomercadológico 
permite que se parte de valores específicos 
de cada informação que variam em natu-
reza, complexidade e unidades de medida, 
para se chegar a valores ponderados que 
podem ser analisados em mesma equação.



SUA
NOVA LOJA 
NO LUGAR
IDEAL.

A Tuuls conhece cada detalhe do Brasil e do brasileiro por meio de 
milhares de dados de fontes Legais, oficiais, públicas e privadas do 
nosso segmento. O mapeamento preciso e estratégico sobre os po-
tenciais clientes vão direcionar o nosso franqueado a abrir sua loja 
onde, de fato, o público-alvo está e consome.

De acordo com nossa estratégia de negócio, mostramos a você quais 
são as cidades e bairros potenciais para abrir uma loja Tuuls. Com 
alta tecnologia, informações exclusivas e um time de especialistas 
em inteligência geográfica, entendemos o tamanho do nosso mer-
cado e as oportunidades para expansão.

Alguns fatores avaliados:
Índice de Potencialidade Específica (IPE) para delimitação de áreas de  
mercado do tipo de negócio analisado na cidade selecionada (nível de ar-
ruamento).

Geoprocessamento da demanda e da concorrência direta e indireta.

Ranking de potencialidade entre as áreas de mercado delimitadas.

Identificação das áreas de mercado/bairros para implantação da loja.



PADRÃO
CONCEITUAL
ARQUITETÔNICO
TUULS

Planograma.

Memorial descritivo.

Caderno de comprimentos.

Caderno de fachada.

Esquema chefe (setorização).

Layout Tuuls.

Comunicação visual + café

Planta baixa.



UNIVERSIDADE
TUULS
Universidade Tuuls transfere o know how de 38 anos de experiência 
no nosso mercado e mais de 2 mil profissionais treinados.

A Tuuls considera que o sucesso vem da evolução contínua de co-
nhecimento entre franqueadora, franqueado e colaboradores.

O centro de treinamento da rede já capacitou, nesses 38 anos, mais 
de 2 mil pessoas entre franqueados, vendedores, funcionários e co-
laboradores e pode ser considerado um case de sucesso e referên-
cia no que tange ao desenvolvimento dos profissionais. 

Com salas de aula, voltadas à transmissão dos valores, conhecimen-
to técnico e prático de varejo para os novos franqueados e colabo-
radores, a Tuuls tem cursos online (EAD) que multiplicam as infor-
mações e experiências da rede através da internet. São mais de 60 
cursos com temas relacionados a marketing, atendimento ao clien-
te, procedimentos administrativos e financeiros, vendas, seleção de 
profissionais, organização de loja e novos processos.

4 PILARES DE
CONHECIMENTO TUULS

Formação Básica
Desenvolvimento da Cultura Tuuls e competências básicas.

Especialização
Desenvolvimento de competências técnicas e comportamentais.

Liderança
Desenvolvimento de competências de liderança.

Negócios
Desenvolvimento de conhecimento de franchising e competências do negócio.



Amélia e Leandro
Sinop, Mato Grosso

Estamos muito contente. Cada dia é uma etapa diferente. Hoje 
já estamos com a loja montada, recebendo clientes e fazendo 
pedidos de mercadoria. Estamos muito felizes, muito 
contentes e é algo que vai ser muito promissor para nós.

Diones
Cuiabá, Mato Grosso

Estou empolgado e super atento em achar um lugar perfeito 
para nós... percebi que a loja de Sinop ficou super bonita...!!! 
Em termos de negócio acredito que temos um nicho bacana 
em nossa cidade, basta trabalhar o marketing e ter um atendi-
mento/logística de qualidade!

Maringá, PR

Passo Fundo, RS

Campo Verde, MT

ONDE JÁ
ESTAMOS

Cuiabá, MT

Sinop, MT



DIA DE
EXPERIÊNCIA 
TUULS
Visite nossa loja flagship e confira de
perto tudo que temos a oferecer.

As lojas conceito, ou flagship stores, proporcionam um ambiente 
de aproximação entre a marca e o franqueado, além de configu-
rar tendência do mercado contemporâneo do nosso segmento.

Com a necessidade de o franqueado sentir-se mais confortável 
e ambientado em sua nova loja, a flagship Tuuls valoriza recur-
sos visuais, como o nosso mix de produtos e o visual merchandi-
sing próprio. Explorando aspectos emocionais e sensoriais. Aqui 
o franqueado terá o contato com o conceito de diferenciação 
criado pela Tuuls: iluminação, música, ambiente, cheiro, posicio-
namento do produto e atendimento personalizado.

Tudo isso é oferecido ao nosso novo franqueado com a au-
tenticidade da marca, que busca ser única e expressar novos 
conceitos.
Em seu Dia de Experiência Tuuls, você vai ter contato com:

Valores da marca explorados pela publicidade do produto.
A comunicação dos valores da marca.
Ambiente customizado.
Novas sensações despertadas no consumidor por meio de música 
e cheiro, por exemplo.
Eventos de apresentação do produto.
Serviços personalizados de consultoria.
Interatividade proporcionada pelo espaço.
Mix e markup de produtos.
Planograma.
Espaço de Experimentação.
Setorização.
Processos da operação. 
Montagem da loja.



Perfil do franqueado que se encaixa
bem em nossos negócios.

Dedicação ao negócio.

Boa reputação na região e bom networking.

Conhecimento e empatia com o negócio de ferramentas, parafusos e utilidades.

Vontade de possuir um negócio próprio.

Habilidade no atendimento e vendas.

Suporte ao franqueado
Assessoria na escolha e negociação do ponto comercial.

Projeto arquitetônico e apoio na implantação da franquia.

Programa de treinamento.

Consultoria de campo.

Software de gestão.

Mix de produtos, marcas, Top of Mind e grandes lançamentos.

Suporte de comunicação e marketing.

Gestão de compras.

CUBO
TUULS
O Cubo Tuuls é um espaço dentro da flagship criado para que 
o candidato a franqueado tenha uma oportunidade de imer-
são ainda mais intensa em relação aos valores, à cultura e ao 
propósito da marca.



UM NEGÓCIO PIO-
NEIRO QUE SE EN-
CAIXA COM O SEU
INVESTIMENTO.

Tuuls conta com 5 modelos de negócios, escolha o que 
mais combina com os seus investimentos.

Se preferir, clique no modelo desejado e acesse de forma mais rápida.

QUIOSQUE
14M² A 50M²

POP UP
32M²

EXPRESS
80M²

COMPACT
150M²

SMART
350M²



QUIOSQUE
LOJA EM LOJA

14 m² a 50 m² 
Taxa de Franquia: R$ 60.000,00
Estoque Inicial: R$ 70.000,00
Capital de Giro: R$ 5.000,00
Projeto Arquitetônico/Reformas: R$ 3.000,00
Móveis e Instalações: R$ 15.000,00 
Publicidade e Inauguração: R$ 5.000,00
Software e Equipamentos: R$ 20.000,00
Outras Despesas (Uniformes, Materiais, etc.): R$ 2.000,00

Total do Investimento: R$ 180.000,00

FATURAMENTO
MÉDIO MENSAL:
R$ 35.000,00*

TEMPO APROXIMADO
DE RETORNO DE
INVESTIMENTO:

30 a 34 meses*
Royalties 15% | Fundo de Marketing 2% | Lucratividade 15%

*Os royalties e as taxas de marketing serão cobrados sobre o valor de compra e não sobre o valor de dvenda. Os valores apresen-
tados acima servem apenas como efeito de simulação, não são garantia de faturamento ou de resultados da operação.



LOJA
POP UP

32 m² 
Taxa de Franquia: R$ 60.000
Estoque Inicial: R$ 140.000
Capital de Giro: R$ 20.000
Projeto Arquitetônico/Reformas: R$ 3.000
Móveis e Instalações: R$ 55.000
Publicidade e Inauguração: R$ 5.000
Software e Equipamentos: R$ 20.000
Outras Despesas (Uniformes, Materiais, etc.): R$ 5.000

Total do Investimento: R$ 308.000

FATURAMENTO
MÉDIO MENSAL:
R$ 70.000*

TEMPO APROXIMADO
DE RETORNO DE
INVESTIMENTO:

25 a 30 meses*
Royalties 15% | Fundo de Marketing 2% | Lucratividade 15%

*Os royalties e as taxas de marketing serão cobrados sobre o valor de compra e não sobre o valor de dvenda. Os valores apresen-
tados acima servem apenas como efeito de simulação, não são garantia de faturamento ou de resultados da operação.



LOJA
EXPRESS

80 m² 
Taxa de Franquia: R$ 60.000,00
Estoque Inicial: R$ 200.000,00
Capital de Giro: R$ 30.000,00
Projeto Arquitetônico/Reformas: R$ 15.000,00
Móveis e Instalações: R$ 80.000,00 
Publicidade e Inauguração: R$ 10.000,00
Software e Equipamentos: R$ 20.000,00
Outras Despesas (Uniformes, Materiais, etc.): R$ 5.000,00

Total do Investimento: R$ 420.000,00

FATURAMENTO
MÉDIO MENSAL:
R$ 100.000,00*

TEMPO APROXIMADO
DE RETORNO DE
INVESTIMENTO:

25 a 30 meses*
Royalties 15% | Fundo de Marketing 2% | Lucratividade 15%

*Os royalties e as taxas de marketing serão cobrados sobre o valor de compra e não sobre o valor de dvenda. Os valores apresen-
tados acima servem apenas como efeito de simulação, não são garantia de faturamento ou de resultados da operação.



LOJA
COMPACT

150 m² 
Taxa de Franquia: R$ 60.000,00
Estoque Inicial: R$ 300.000,00
Capital de Giro: R$ 30.000,00
Projeto Arquitetônico/Reformas: R$ 20.000,00
Móveis e Instalações: R$ 120.000,00 
Publicidade e Inauguração: R$ 10.000,00
Software e Equipamentos: R$ 20.000,00
Outras Despesas (Uniformes, Materiais, etc.): R$ 5.000,00

Total do Investimento: R$ 565.000,00

FATURAMENTO
MÉDIO MENSAL:
R$ 150.000,00*

TEMPO APROXIMADO
DE RETORNO DE
INVESTIMENTO:

20 a 25 meses*
Royalties 15% | Fundo de Marketing 2% | Lucratividade 15%

*Os royalties e as taxas de marketing serão cobrados sobre o valor de compra e não sobre o valor de dvenda. Os valores apresen-
tados acima servem apenas como efeito de simulação, não são garantia de faturamento ou de resultados da operação.



LOJA
SMART

350 m² 
Taxa de Franquia: R$ 60.000,00
Estoque Inicial: R$ 700.000,00
Capital de Giro: R$ 50.000,00
Projeto Arquitetônico/Reformas: R$ 30.000,00
Móveis e Instalações: R$ 200.000,00 
Publicidade e Inauguração: R$ 15.000,00
Software e Equipamentos: R$ 20.000,00
Outras Despesas (Uniformes, Materiais, etc.): R$ 50.000,00

Total do Investimento: R$ 1.080.000,00

FATURAMENTO
MÉDIO MENSAL:
R$ 350.000,00*

TEMPO APROXIMADO
DE RETORNO DE
INVESTIMENTO:

18 a 21 meses*
Royalties 15% | Fundo de Marketing 2% | Lucratividade 15%

*Os royalties e as taxas de marketing serão cobrados sobre o valor de compra e não sobre o valor de dvenda. Os valores apresen-
tados acima servem apenas como efeito de simulação, não são garantia de faturamento ou de resultados da operação.



CONHEÇA UM POUCO
DO PROCESSO PARA
SE TORNAR UM
FRANQUEADO



Faça parte desse negócio que se 	
encaixa bem em seus investimentos.

SEJA UM 		
FRANQUEADO
TUULS.

PROCESSO SELETIVO

PREENCHA A FICHA 			
PARA CONTINUAR NO

WWW.TUULS.COM.BR


